iTc. A CHAQUE ETAPE DE VOTRE VIE DE CONSULTANT UNE REPONSE

COMMENT DEMARRER COMMENT DEVELOPPER COMMENT REDYNAMISER
MON ACTIVITE ? MON ACTIVITE ? MON OFFRE ?
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_._i. Une classe virtuelle et une
‘ “'.I activite e-learning pour se
preparer

.
|n~ZI Trols journees en groupe

Deux ou quatre journees
en groupe
(selon diagnhostic)

_._i.. Une activite e-learning et _._i.. Une activite e-learning et
‘ “'I un accompagnement ‘ """y un accompagnement
en e-tutorat en e-tutorat

) §
1{:} l Des ateliers Missioneo 1{} l Des ateliers Missioneo

®
“\ZI Trols journees en groupe

®
ln‘!/j Trois journees en groupe

v v | Unejournée de
specialisation (en option)

8 T Unejournée de ._.i.l Une activité e-learning et
specialisation (en option) ; un accompagement
en e-tutorat

_._i.. Une activite e-learning et )
g un accompagement 1{} 1 Des ateliers Missioneo
en e-tutorat

PACK PACK PACK
STARTER TOP PERFORMER BOOSTER

Se preparer et se Franchir un cap S'adapter et se
renouveler

lancer Faites le point sur
Definissez votre offre et Repensez et
precisement votre decouvrez comment challengez votre offre
offre de service et developper votre oour trouver une
votre positionnement, activite. nouvelle dynamique.

et marketez-les.
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