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Herzlich Willkommen zu unserem Sichtbarkeits-Guide!

Du hast den richtigen ersten Schritt getan, um sichtbarer
zu werden. Wir freuen uns, dich auf diesem Weg ein Stlck
weit begleiten zu durfen, denn unsere Vision ist es, dass wir
uns gegenseitig in unserem Wachstum unterstutzen und

aus unserer Erfahrung heraus, Anderen dabei helfen,
sichtbarer zu werden!
In unserem Guide erfahrst du neun erprobte Strategien, die
das Fundament fur deine Sichtbarkeit bilden. Entdecke
Schritt fur Schritt, wie du deine Sichtbarkeit erhéhst, um
aus der Masse heraus zu stechen und dein Business auf ein
neues Level zu heben!

Starten wir los!

Strategie I: Der Kern deiner Marke: Eine unverwechselbare 03
Prasenz erschaffen

Strategie ll: Website war gestern oder muss fur maximale 04
Reichweite?

Strategie lll: Auf Social Media glanzen: deine Digitale 05
Blhne fur Engagement und Wachstum

Strategie IV: Wertvollen Content teilen: Die Kunst der 06
Informationsvermittlung sorgt fur Loyalitat und Bindung

Strategie V: Networking und Kooperationen: Die Macht o7
des gemeinsamen Wachstums

Strategie VI: Live-Interaktionen und lokale Gruppen 08
nutzen: Authentische Verbindungen schaffen

Strategie VII: Email-Marketing und Newsletter: Gold fur 09
langfristige Bindungen

Strategie VIII: Uberwindung von Sichtbarkeitsangsten: 10
Selbstbewusstsein starken und Authentizitat entfalten

Strategie IX: Weiterbildung und Expertenstatus ausbauen: 11
Deine Reise zur Spitzenkompetenz
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STRATEGIE 1

Der Kern deiner Marke: Eine
unverwechselbare Prasenz

erschaffen

Um dich von der Vielzahl an Anbieter am
Markt abzuheben, beginne damit, deine
Werte zu erkennen und zu definieren. Was
treibt dich an? Was sind die Grundpfeiler
deines Unternehmens? Wie willst du mit
anderen zusammenarbeiten? Sobald du diese
essentiellen Aspekte erfasst hast, wird es
leichter sein, deine Botschaften authentisch
an deine Zielgruppen zu kommunizieren.

Apropos Zielgruppe: Bist du dir dieser
bewusst und hast du klar vor Augen wen du
mit deinen Dienstleistungen oder Produkten
ansprechen moéchtest? Falls nicht, nimm dir
nochmals ausreichend Zeit, um deine
Zielgruppe auszuwahlen und zu analysieren.

Eine stimmige visuelle Prasenz ist der néchste
Schritt. Von Farbpaletten Uber Schriftarten
bis hin zu Grafiken — all diese Elemente
sollten sich harmonisch ergdnzen. Denke
daran, dass visuelle Konsistenz Vertrauen
schafft und deine Marke leicht erkennbar
macht.

Auch hochwertige Bilder von dir und deinem
Unternehmen gehéren zum guten Ton der
Business-Welt und unterstreichen sowohl
deine Persoénlichkeit als auch deine Expertise.
Achte ebenso in Online- oder Videoformaten
auf hochwertiges Bild, Ton und Licht, um
deine Professionalitat widerzuspiegeln.

WWW.HUMAN-CONNECT.WORLD.
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Doch es geht nicht nur um das AuRere.
Verbinde dich auch auf tieferer Ebene mit
deiner Zielgruppe, indem du emotionale
Beruhrungspunkte schaffst, zum Beispiel
indem du persoénliche Geschichten und
Erfahrungen teilst.

Eine wichtigen Punkt wollen wir dir hier noch
mit auf den Weg geben: Deine Marke ist etwas
Lebendiges. Womdéglich wird es nétig sein,
immer wieder Anpassungen vorzunehmen, sei
es weil du dich weiter entwickelst, deine
Produkte oder Dienstleistungen oder weil sich
die Bedurfnisse deiner Zielgruppe éandern.
Bleibe flexibel und sehe deine Markenidentitat
als etwas Formbares.
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STRATEGIE 2

Website war gestern oder
muss fur maximale
Reichweite?

Es streiten sich die Gemuter, ob Webseiten heute Uberhaupt noch gebraucht werden oder
ob optimierte Profile auf den sozialen Medien reichen. Nun ja...

Wir sehen deine Webseite weit mehr als nur eine Visitenkarte — sie ist die Tur, durch
welche potenzielle Kunden in deine Welt eintauchen. Du kannst sie geschickt leiten, sie zu
Handlungen auffordern und im besten Fall ist deine Webseite ein Verkaufsinstrument.
Deine Online-Prasenz sollte ein Spiegelbild deiner Marke sein. Beginne mit einem
ansprechenden Design und hebe den Kundennutzen klar hervor. Zeige auf, was Menschen
nach der Zusammenarbeit mit dir haben oder was dein Produkt fur Probleme [6st.
Testimonials, Kundenbewertungen und Referenzen férdern zudem deinen Social-Proof und
bauen Vertrauen auf. Vergiss nicht deinen Call-to-Action: was soll der Website Besucher
konkret tun?

Damit deine Webseite auch
gefunden wird, braucht es
Suchmaschinenoptimierung (SEO).
Durch geschickte Keyword-
Recherche und Optimierung der
technischen Aspekte deiner
Website positionierst du dich in
den Suchergebnissen, wenn
potenzielle Kunden nach deinem

Angebot suchen. Dies fuhrt zu einer erhéhten Sichtbarkeit, besserem Ranking und
einem zunehmenden Strom an Besuchern auf deiner Seite.

Doch eine groRartige Website geht Giber Asthetik und Technik hinaus. Hochwertiger,
zielgerichteter Inhalt zieht Besucher an und macht sie zu treuen Kunden. Erstelle
dafur regelmalRig informative und nutzliche Blogbeitrage, Artikel oder Seiten, welche
die Bedurfnisse deiner Zielgruppe ansprechen. Durch das Teilen von Expertenwissen
und Lésungen zeigst du so deine Fachkenntnisse.

Wie auch bei deiner Markenidentitat gilt: deine Website ist nicht etwas, dass du
einmal machst und dann vergisst. Sie ist ein fortlaufender Prozess.
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STRATEGIE 3

Auf Social Media glanzen:
deine Digitale Blihne ftr
Engagement und Wachstum

Auf Social Media glédnzen: deine Digitale Buhne fur
Engagement und Wachstum

Beginne damit, die passenden Social-Media-Plattformen fur
dein Business und vor allem deine Zielgruppe auszuwahlen.
Wo verbringen sie online ihre Zeit? Ob Instagram, Facebook,
LinkedIn, TikTok, Youtube, Foren oder andere Plattformen —
deine Wahl sollte auf den Vorlieben und Gewohnheiten deiner
Zielgruppe basieren.

Wie bereits bei deiner Markenidentitat und deiner Webseite
erwahnt - schaffe auch in den sozialen Medien
Wiedererkennungswert und ein einheitliches Design. Dein
Profilbild, Header und dein Content sollten deine Marke und
Botschaft widerspiegeln.

Vor allem das regelmafige Teilen ansprechender Inhalte ist unumgéanglich, wenn du
mehr Reichweite méchtest. Veréffentliche Posts, die informative, unterhaltsame oder
inspirierende Aspekte deiner Arbeit zeigen. Nutze unterschiedliche Formate wie Texte,
Bilder, Videos, Umfragen oder Infografiken, um die Aufmerksamkeit deiner Zielgruppe zu
gewinnen und verfolge auch, auf was am Besten reagiert wird.

Interaktion ist der Kitt, der deine Community
zusammenhalt. Beantworte Kommentare, stelle
Fragen und férdere Diskussionen. Zeige, dass du
Wert auf die Meinungen und Interaktionen deiner
Follower legst. Dies schafft nicht nur Bindung,
sondern steigert auch die Sichtbarkeit deiner
Inhalte.

Gezielte Anzeigen sind ein weiteres starkes
Werkzeug, wenn es um soziale Kanale geht.
Plattformen wie Linkedln, Facebook und
Instagram ermoéglichen es dir, deine Zielgruppe
punktgenau anzusprechen und deine Botschaft in
den Newsfeeds derjenigen zu platzieren, die am
meisten daran interessiert sind.
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STRATEGIE 4

Wertvollen Content teilen: Die
Kunst der
[nformationsvermittlung sorgt
fur Loyalitdat und Bindung

Tor, durch das du eine echte Verbindung zu deiner Zielgruppe

p. © In einer Zeit der Informationsuberflutung ist wertvoller Content das
e
.‘I -' - f t.
3 . au baus

Bevor du Content produzierst, orientiere dich wieder an deiner
Zielgruppe. Welche Fragen stellen sie? Welche Herausforderungen
stehen im Fokus? Was sind ihre gréf3ten Hirden oder Probleme? Mit
diesem Wissen kannst du Content kreieren, der genau auf diese
Bedurfnisse eingeht und praktische Lésungen bietet.

Artikel- und Blogbeitrage sind eine bewéhrte Methode, um
tiefergehende Inhalte zu prasentieren. Teile Fachwissen, informative
Analysen oder praktische Tipps, die einen Mehrwert fir deine
Zielgruppe schaffen. Gut recherchierte und fesselnd geschriebene
Beitrége zeigen deine Expertise und etablieren dich auch als
vertrauenswurdige Quelle.

In der Online-Welt sind Videos eine kraftvolle Méglichkeit, deine
Inhalte visuell und persénlich zu vermitteln. Tutorials, Interviews,
Produktvorstellungen oder Hintergrundgeschichten erlauben es dir,
deine Botschaft in einer ansprechenden Form zu préasentieren.

Podcasts bieten eine weitere Dimension der Kommunikation. Durch
Gesprache, Interviews oder monologische Formate kannst du
tiefergehende Einblicke bieten und eine persénliche Verbindung zu
deiner Zielgruppe herstellen.

Die Kunst liegt darin, die richtige Balance zu finden. Dein Content
sollte informativ sein, gleichzeitig aber auch unterhaltsam und
ansprechend, um die Aufmerksamkeit deiner Zielgruppe zu
gewinnen und zu halten.
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Networking und

Kooperationen: Die Macht des
gemeinsamen Wachstums

Netzwerken kann dir immens in deinem
Businessaufbau und auch in deiner
Etablierungsphase helfen. Gemeinsam geht vieles
leichter und so kannst du mit Kooperationen deine
Reichweite steigern, neue Kunden finden oder dein
Wissen erweitern.

Wir lieben Kooperationen, denn sie erméglichen es,
Synergien zu nutzen und voneinander zu
profitieren. Suche nach anderen Experten oder
Unternehmen in deiner Branche, die
komplementéare Starken haben, damit ihr euch
erganzt oder lerne von Branchen- und
Marktfuhrern.

Bei Kooperationen gilt jedenfalls: Gemeinsame
Ziele und Werte sind der Ausgangspunkt fur
Gelingen und es gilt nicht nur zu nehmen, sondern
vor allem auch zu geben. Eine erfolgreiche
Zusammenarbeit ist eine Win-Win-Situation, die
fur beide Seiten von Nutzen ist.

Ja und wie kommt es Uberhaupt zu
Kooperationen? Die effektivste Moglichkeit ist
Networking!

Das kannst du bei Online-Events tun und noch
besser offline bei Veranstaltungen, Konferenzen
oder Workshops. Trau dich raus zu gehen und dich
zu zeigen, nur so hast du die Méglichkeit deinen
Horizont zu erweitern, neue Leute kennenzulernen
und deine zuklUnftigen Kooperationspartner zu
treffen, die dir helfen, neue Zielgruppen zu
erreichen, deine Bekanntheit auszubauen und
deine Marke zu starken.
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Du bist nicht so der Networker? Dann
Uberlege ob Gastbeitrage eine
Méglichkeit fur dich sind oder Webinare
mit jemnanden anderen oder Podcast-
Interviews fur eine breitere Hérerschaft.
Networking und Kooperationen sind
unserer Meinung nach der Schlussel zur
Erweiterung deines Einflussbereichs.
Deine Sichtbarkeit wird nicht nur auf das
nachste Level gehoben, sondern du
wirst auch Teil eines Netzwerks von
Gleichgesinnten, das gemeinsam wéchst
und sich gegenseitig unterstutzt.
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STRATEGIE 6

Live-Interaktionen und lokale
Gruppen nutzen: Authentische
Verbindungen schaffen

In der digitalen Welt, in der Kommunikation oft unpersoénlich ist, setzen Live-Interaktionen
einen starken Kontrast. Dies kann online oder offline sein.

Im Online-Bereich sind Live-Streams und Webinare die Fenster zu dir und deinem
Unternehmen. Durch Live-Demonstrationen, Workshops oder Diskussionsrunden kannst du
deine Expertise in Echtzeit prasentieren. Die Méglichkeit, Fragen direkt zu beantworten und
auf das Feedback deiner Zuschauenden einzugehen, schafft eine persénliche Verbindung und
zeigt deine Bereitschaft, Wert zu liefern.

Umfragen oder Frage-Antwort-Runden sind eine weitere direkte Moéglichkeit, deine
Zielgruppe einzubinden und ihre Bedurfnisse und Anliegen zu verstehen. Dies starkt nicht nur
das Vertrauen, sondern zeigt auch, dass du zuhérst und dich um ihre Anliegen kimmerst.

Neben deiner Online Prasenz ist es genauso wichtig lokal préasent zu sein. Indem du dich in
deiner Gemeinschaft engagierst, zeigst du, dass du und dein Unternehmen nicht nur virtuell
existieren. Teilnahme an Veranstaltungen, Aktionen oder Kooperationen mit lokalen
Unternehmen sind Wege, um deine Verbundenheit zu zeigen und gleichzeitig deine
Sichtbarkeit zu steigern.

Dein Aktivsein in deiner Stadt, in einem Verein oder in lokalen Gruppen kann weitreichende
Auswirkungen haben. Es kann nicht nur dazu beitragen, dein Unternehmen als aktiven Teil der
Gemeinschaft zu etablieren, sondern auch dazu fuhren, dass Mundpropaganda und
Empfehlungen weiterverbreitet werden.
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STRATEGIE 7

Email-Marketing und
Newsletter: Gold fur
langfristige Bindungen

Email-Marketing ist und bleibt eine verlassliche und effektive Methode, um direkt mit
deiner Zielgruppe zu kommunizieren. Doch der Aufbau einer E-Mail-Liste erfordert Sorgfalt
und Engagement. Biete deiner Zielgruppe einen klaren Mehrwert — sei es durch exklusive
Angebote, kostenlose Ressourcen oder informative Inhalte. Schaffe Anreize, damit
Menschen bereit sind, ihre E-Mail-Adresse zu hinterlassen.

Relevante Inhalte sind das Herzstluck deiner Newsletter. Teile nutzliche Informationen,
aktuelle Entwicklungen oder inspirierende Geschichten, die den Bedurfnissen deiner
Abonnenten gerecht werden. Ein gut geplanter Newsletter bietet einen Mehrwert, der
deine Leser motiviert, zu 6ffnen und auch zu interagieren.

Du kannst auch Segmentierung nutzen, um malfdgeschneiderte Inhalte anzubieten. Teile
deine Abonnenten in Gruppen ein, basierend auf Interessen oder Verhaltensweisen, und
sende gezielte Nachrichten. Eine personalisierte Ansprache zeigt, dass du die individuellen
Bedurfnisse deiner Zielgruppe verstehst.

Automatisierung ist das nachste machtige Werkzeug.
Setze automatisierte Sequenzen ein, um neue
Abonnenten willkommen zu heil3en,
Geburtstagsgrilde zu senden oder Interaktionen zu
fordern. Dadurch bleibst du in den Képfen deiner
Zielgruppe, ohne permanent prasent zu sein. Mit E-
Mails landest du direkt im Posteingang deiner
Abonnenten und hast die Méglichkeit, eine
tiefergehende Beziehung aufzubauen. Durch den
regelmaldigen Kontakt bleiben deine Marke und deine
Botschaft auch prasent.

Und wisse: Email-Marketing ist nicht nur eine
Einbahnstral3e — férdere den Dialog. Fordere deine
Abonnenten auf, Fragen zu stellen, Feedback zu
geben oder an Umfragen teilzunehmen. Diese
Interaktionen stérken die Bindung und zeigen, dass du
echtes Interesse an ihren Bedurfnissen hast.

Deine E-Mail-Liste ist wirklich wertvoll. Sie bietet dir
die Méglichkeit, deine Zielgruppe kontinuierlich zu
erreichen, zu informieren und zu inspirieren - hute
und nutze sie.
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STRATEGIE 8

Uberwindung von
Sichtbarkeitsdngsten:
Selbstbewusstsein starken und
Authentizitat entfalten

Sichtbarkeit ist nicht nur eine dul3ere Angelegenheit — oft liegt die gréf3te Hurde, warum wir
uNs nur ungern zeigen in unserem Inneren.

Der erste Schritt ist die Auseinandersetzung mit deinen Sorgen und Angsten. Identifiziere,
was dich zurtuickhélt — sei es die Angst vor Kritik, das Gefuhl der Unsicherheit, das
Lampenfieber vor 6ffentlichen Auftritten oder die Introvertiertheit deiner Person. Indem du
diese Hindernisse erkennst, kannst du gezielt daran arbeiten, sie zu Uberwinden.

— 0

Praktische Tipps und Techniken sind der Schlussel, um dich weiterzuentwickeln. Bilde dich
fort und erwirb Kompetenzen, die dich starken. Lerne auch, wie du deine Kérpersprache,
Stimme und Prasenz wirkungsvoll einsetzen kannst, damit du in Erinnerung bleibst. Und
damit du in Erinnerung bleibst, ist Authentizitat der Eckpfeiler jedes Uberzeugenden
Auftritts, sei es auf der Online-Buhne oder auf der Offline-Buhne. Deine Botschaft wird
umso wirkungsvoller, je mehr sie von Herzen kommt und echt ist.

Und nein, zum Biihnenstar wird man nicht von heute auf morgen. Ubung ist der Weg zum
Erfolg. Beginne mit kleinen Schritten, sei es durch Uben vor dem Spiegel, in kleineren
Gruppen oder durch das Aufnehmen von Videos. Je mehr du Ubst, desto mehr wachst dein
Selbstvertrauen.

Du kannst auch Freunde, Kolleginnen oder Mentoren um konstruktives Feedback bitten.

Dies ermdéglicht es dir, deine Fahigkeiten zu verfeinern und Schwachstellen zu erkennen.

Die Uberwindung von Angsten und Zweifeln ist eine sehr persénliche Reise. Wir méchten
dich ermutigen: Trau dich, deine Menschlichkeit zu zeigen!
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STRATEGIE 9

Weiterbildung und
Expertenstatus ausbauen: Deine
Reise zur Spitzenkompetenz

Deine Weiterbildung beginnt mit einer offenen
Haltung gegentiber dem Lernen. Verfolge neue
Trends, Technologien und Entwicklungen in deiner
Branche. Besuche Seminare, Online-Kurse und
lese Fachliteratur, um sicherzustellen, dass dein
Wissen aktuell ist.

Teilen ist das Fundament, um einen
Expertenstatus aufzubauen. Nutze Vortrage,
Konferenzen oder Fachartikel, um dein Wissen zu
verbreiten. Konzentriere dich darauf, praktische
Einsichten zu bieten, die anderen helfen,
Herausforderungen zu bewaltigen oder Chancen
Zu nutzen.

Vernetze dich auch mit anderen Expert:iinnen in
deiner Branche. Diskussionen, Brainstorming und
Wissensaustausch kénnen zu frischen
Perspektiven fuhren und dich inspirieren, Uber den
Tellerrand hinauszublicken.

Cpheeh s TEEN,

Auch Social Media ist perfekt zur
Wissensverbreitung geeignet. Teile kuratierte
Inhalte, kommentiere aktuelle Entwicklungen
und beteilige dich an relevanten Diskussionen.
Deine Prasenz in den sozialen Medien starkt
dein Profil als Experte und verleiht deiner
Stimme Gewicht.

Veranstaltungen wie Konferenzen, Barcamp-
Formate oder Netzwerkveranstaltungen sind
eine gute Mdéglichkeit, als Experte aufzutreten.
Wenn du die Méglichkeit hast, zeig dich - geh
auf die Buhne, teile deine Erfahrungen und
gebe dein Wissen weiter. Dein Expertenstatus
wird nicht nur deine Sichtbarkeit erhéhen,
sondern dich auch zu einer vertrauenswurdigen
Quelle machen, auf die andere bauen.
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Indem du diese 9 Strategien geschickt kombinierst und auf deine spezifische
Situation anpasst, wirst du nicht nur deine Sichtbarkeit erhéhen, sondern dir auch
langfristigen Erfolg fGr dein Business sichern. Nutze sie, um deine Prasenz zu
starken und dich als Expert:in in deiner Branche zu etablieren!

WENN DU DABEI
UNTERSTUTZUNG MOCHTEST,
DANN MELDE DICH UND
VEREINBARE DIR JETZT DEINE
KOSTENLOSEN 30-MINUTIGE
SICHTBARKEITSCALL MIT HUMAN
CONNECT GRUNDER UND
SICHTBARKEITS-EXPERTEN
RONNY BARTHEL.

Als Sparringspartner

e analysiert ihr im Call deine Webseite und
deine Social Media Auftritte

e steht er dir mit konkreten Tipps fur deinen
ganzheitlichen Auldenauftritt zur Seite

e zeigt er dir, wie du dein Marketing
verbessern kannst

-2 =
=/ i
=/ |

kannst du mit ihm Uber die Méglichkeit
sprechen, als Speaker auf der Buhne zu
stehen

gibt er dir Anregungen fur bessere Fotos
und Videos, um deine Sichtbarkeit zu
erhdéhen

vernetzt er dich mit relevanten Personen,
die dich voranbringen

JETZT KOSTENLOSEN SICHTBARKEITSCALL VEREINBAREN.

Kontaktdaten?
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Ronny Barthel liebt, was er tut. Sein Herz und seine Leidenschaft ist
das Fotografieren und das wird auch in seinen Bildern sicht- und spurbar.
FUr ihn ist seine Arbeit die Transformation von Menschen in die Sichtbarkeit.
Und das tut er mit authentischer Fotografie, emotional Video Content,
Brand Beratung und der Foto- und Videodokumentation von Events. Dabei
hat es ihn von Leipzig in die ganze Welt verschlagen, wo er als digitaler
Nomade die gréfsten Events und berihmte Persdnlichkeiten vor die Linse
bekommt.

Durch den Aufbau seiner erfolgreichen
Fotobox-Firma mit 10 Angestellten,
zahlreichen Freelancer und 6-stelligen
Umsatzen, weild er nicht nur wie Personal
Branding funktioniert, sondern auch wie man
Unternehmen nachhaltig entwickelt. Und das
|l&sst er nun anderen zu Gute kommen und
vereint in Human Connect seine Vision von
einer Welt, in der wir uns wieder auf
Augenhdhe begegnen und uns gegenseitig in
unserem Wachstum unterstutzen!

UBER HUMAN CONNECT

Menschen wirklich auf Augenhdhe verbinden! Dafur
tritt Human Connect an. Wir setzen uns dafur ein, dass
Menschen ihre Potenziale entfalten, ihre Vision in die
Welt tragen und so zu einem Umfeld beitragen, in dem
alle Beteiligten wachsen und sich entwickeln kédnnen.
Wir glauben an Kooperation statt Konkurrenz und dass
das Ganze mehr ist als die Summe seiner Teile.

Wir wissen um die Macht eines unterstiutzenden
Netzwerks und erleben tagtaglich, welche Chancen
und Méglichkeiten sich durch authentische
Verbindungen ergeben!

Dafldr haben wir Human Connect gegrindet, wo wir Menschen wieder vermehrt
offline zusammenbringen, um Transformation und Wachstum zu unterstitzen, um
Win Win Netzwerke auf Augenhdhe zu bilden und wo authenthische und
wertebasierte Kommunikation im Vordergrund steht!

Werde Teil der Human Connect Community und wirf einen Blick in unsere nachsten

Events [verlinken].
Nachsten Termine
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